
                                                                                                                                                                                                                                             
 

หลกัสูตรทักษะการเจรจาต่อรองในการขาย 

(Negotiation Skills for Sales) 

โรงแรม Graph Bangkok ถนนรัชดาภิเษก (ใกลM้RTหว้ยขวาง) 

ในวนัองัคารที่ 27 สิงหาคม 2567 

 เวลาสัมมนา 09:00-16:00 น.  

 

วตัถุประสงค์ของหลกัสูตร 
การขายไม่ไดเ้กิดข้ึนเอง  แต่เราเป็นผูท้าํใหเ้กิด  เราจะเพิ่มยอดขายไดอ้ยา่งไร  การขายเปรียบเสมือนการโยนลูกบอลไปท่ีคนท่ี

เราไดเ้ลือกไวห้รือผูท่ี้มีศกัยภาพในการซ้ือ    แลว้ตอ้งการใหเ้ขาเล่นลกูบอลลูกนั้นกบัเรา  เป้าหมายในแต่ละขั้นตอนของการขายก็คือ

ความตอ้งการใหเ้ขาตอบสนองวา่จะดาํเนินการต่อไปกบัเราไปยงัขั้นตอนต่อๆไปจนถึงการปิดการขายไดส้าํเร็จ    เราตอ้งการท่ีจะให้

เขามีความเห็นท่ีสรุปไดเ้องวา่มนัดูสมเหตุสมผลท่ีจะซ้ือของส่ิงนั้นจากเรา   เราจะตอ้งทาํอยา่งไรถึงจะประสบความสาํเร็จในแต่ละ

ขั้นตอนในการขายและไดลู้กคา้เป็นจาํนวนมาก   เราจะตอ้งทาํอยา่งไรถึงจะมียอดขายท่ีเจริญเติบโตอยา่งยัง่ยนื 



                                                                                                                                                                                                                                             
 

หลกัสูตรน้ีเหมาะสาํหรับพนกังานขายหรือคนท่ีทาํงานเก่ียวขอ้งกบัการขาย  ท่ีตอ้งการจะเสริมสร้างความแขง็แกร่งของ

ตวัเอง   เรียนรู้เทคนิคและเขา้ใจแนวคิดตลอดจนแนวทางปฏิบติัในการขาย   เพื่อเป็นการช่วยเพิ่มยอดขายใหก้บัตวัเองและองคก์ร 

หัวข้อการสัมมนา 

• มีความสาํคญัอยา่งมากใหมี้การพดุคุยสัมภาษณ์ท่ีดีกบัลูกคา้/ผูมี้ศกัยภาพเพื่อรวบรวมเอาขอ้มูลมาใชใ้นการขาย 

• เขา้ใจความตอ้งการท่ีแทจ้ริงของลูกคา้/กลุ่มเป้าหมาย 

• ใชแ้นวทางท่ีเหมาะสมในการพดูคุยหารือตามสถานะการณ์ท่ีเกิดข้ึน 

• รู้จกัการใชก้ารโค๊ชคนเม่ือสถานะการณ์เหมาะสม 

• สังเกตจิตใจ/ความกระตือรือร้นของเขาระหวา่งการสนทนาได ้

• เทคนิคการเจรจาต่อรองท่ีควรรู้ 

• การทาํใหเ้ราประสบความสาํเร็จในการขาย  

 

• วทิยากร : อาจารยป์ระสานศกัด์ิ สุวรรณโพธิพระ 

ประสบการณ์ :  อดีตผูจ้ดัการฝ่ายขายและการตลาดสินคา้อุตสาหกรรมของบริษทัชั้นนาํมากกวา่ 10  ปี 

อดีตผูบ้ริหารระดบัสูงสุดท่ีรับผิดชอบฝ่ายขายโดยตรงในบริษทัต่างชาติในประเทศไทยหลายแห่ง 

มีทีมงานและเป็นท่ีปรึกษาทางดา้นการขายมาเป็นเวลานาน 

อาจารยพ์ิเศษหลกัสูตรปริญญาโทนานาชาติ 



                                                                                                                                                                                                                                             
 

  
 
The course fee is Baht 4,600 per person (not included VAT.) 
 
For reservation and further details including for other in-house program, 

Please click: Booking Form and fill in the form sending by email to training@pascons.com   

or call Khun Piyawan Tel. 02 9177147, 089 7676 270 

For special program Click:   Effective Manager Program 

Other program Click:  Seminar Program  แล้วคลิกเลือกหลัดสตูรทีต่อ้งการ    
   
Pascons Co.,Ltd. 
www.pascons.com             
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